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DESARROLLO PEDAGOGICO DEL CURSO
EL CURSO DE NUEVE DIAS DE DURACION ESTA DIVIDIDO EN DOS
MODULOS DE CUATRO DIAS CADA UNO COMPLEMENTADO CON
UN DiA DE ESTUDIO EL SABADO.
EL PRIMER MODULO COMBINA EL DICTADO DE LAS TECNICAS
MODERNAS DE NEGOCIACION COMERCIAL MULTILATERAL CON LA
PRESENTACION DEL ESTADO ACTUAL Y LAS CARACTERISTICAS
PRINCIPALES DEL PROCESO DE NEGOCIACION DEL ALCA EN sU
NUEVA FASE DE NEGOCIACION ASI COMO DE LAS RECIENTES
NEGOCIACIONES BILATERALES DENTRO DEL HEMISFERIO.
DURANTE LAS CUATRO PRIMERAS JORNADAS - DE 9:00 AM A
6:00 PM CON UN INTERVALO AL MEDIODIA -, SE DESARROLLAN
LOS TEMAS DEL PROGRAMA, EN PRESENTACIONES DE
ALREDEDOR DE TREINTA MINUTOS A UNA HORA, CON 15
MINUTOS DESTINADOS A PREGUNTAS Y RESPUESTAS. DURANTE
ESTE PRIMER MODULO SE REALIZA, UN EJERCICIO DE SIMULACION
DE NEGOCIACION CON JUEGO DE ROLES, DE CONSTRUCCION
SIMPLE CONCEBIDO PARA INTRODUCIR A LOS CURSANTES EN LA
MECANICA ESPECIFICA DE ESTE TIPO DE ENTRENAMIENTO,
AL MOMENTO DE SU ACREDITACION, LOS ASISTENTES RECIBEN
MATERIAL DE LECTURA COMO ELEMENTO COMPLEMENTARIO
PARA EL. APROVECHAMIENTO PLENO DEL CURSO.
EL SEGUNDO MODULO, QUE ABARCA LOS RESTANTES CUATRO
DIAS DEL CURSO, CONSTA DE UN EJERCICIO DE SIMULACION DE
NEGOCIACION UTILIZANDO LA TECNICA DE JUEGO DE ROLES (ROL
PLAYING), BASADO EN UN CASO REAL DE NEGOCIACION DE UNA
BARRERA TECNICA EN EL MERCOSUR: LA ARMONIZACION DEL
REGLAMENTO TECNICO SOBRE LOS REQUISITOS DE REGISTRO
DE PRODUCTOS FARMACEUTICOS. EL EJERCICIO SE
DESARROLLA ENTRE CUATRO PAISES MIEMBROS DE UN PROCESO
DE INTEGRACION EN CURSO: UNA UNION ADUANERA IMPERFECTA
QUE YA SE ENCUENTRA EN ESTADO DE AREA DE LIBRE COMERCIO

CON UN ARANCEL COMUN VIGENTE.

EL TEMA DE NEGOCIACION ES LA ARMONIZACION D E REQUISITOS
A CUMPLIMENTAR PARA LA AUTORIZACION DE VENTA DE
PRODUCTOS FARMACEUTICOS EN EL MERCADO AMPLIADO. ESTA
BARRERA TECNICA NO PUEDE SER ELIMINADA POR RAZONES DE
SALUD PUBLICA Y, NO SOLO INHIBE EL FLUJO DE PRODUCTOS
DENTRO DE LA UNION ADUANERA, SINO QUE TAMBIEN
DISTORSIONA LA COMPETENCIA CON LOS PRODUCTOS
PROVENIENTES DE FUERA DE LA SUBREGION. EN LA
NEGOCIACION PARTICIPAN LOS SECTORES OFICIALES DE
RELACIONES EXTERIORES Y DE LAS DIFERENTES AREAS DE SALUD
RELACIONADAS.

LOS PARTICIPANTES RECIBEN UN DOSSIER DEL CASO DE
NEGOCIACION, CONTENIENTO TODA LA INFORMACION RELEVANTE
PARA EL EJERCICIO. DURANTE LA JORNADA DE ESTUDIO SE
REALIZA LA PRESENTACION Y EXPLICACION DEL CASO Y SE
REALIZAN LAS CONSULTAS ACLARATORIAS EVENTUALES. AL FINAL
DE ESTA JORNADA, LOS PARTICIPANTES DEBEN HABER
DESARROLLADO LAS POSICIONES NEGOCIADORAS DEL SECTOR
QUE REPRESENTAN.

DURANTE EL EJERCICIO LOS GRUPOS APLICAN LOS
CONOCIMIENTOS TEORICOS ADQUIRIDOS DURANTE EL PRIMER
MODULO DEL CURSO, DEBIENDO ALCANZAR UN ACUERDO AL
FINAL DE LA TERCERA JORNADA DE TRABAJO, ACUERDO QUE
DEBERA SER PRESENTADO AL EQUIPO DE CAPACITADORES. CADA
UNA DE LAS JORNADAS DE SIMULACION FINALIZA CON UN
DEBRIEFING DONDE SE COMENTA SOBRE LA NEGOCIACION EN
CURSO Y DESCRIBEN LOS ELEMENTOS TEORICOS CONCEPTUALES
QUE FUERON O PUDIERON HABER SIDO UTILIZADOS EN LA MISMA.
LUEGO DE ALCANZADO EL ACUERDO, LOS ASISTENTES
PARTICIPAN DE UNA CONFERENCIA DE PRENSA Y DE UNA MESA

REDONDA DE DISCUSION SOBRE EL ACUERDO ALCANZADO.
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MIERCOLES, 4 DE MAYO

SESION DE APERTURA, PRESENTACION DEL CURSO Y PANEL INAUGURAL

8:00 AM

9:00 AM
9:15 AM

9:15 AM
9:30 AM

9:30 AM
10:00 AM

10:00 AM
10:45 AM

COFFEE BREAK

11:00 AM
11:30 AM

11:15 AM
12:45 PM

ALMUERZO

REGISTRO DE PARTICIPANTES EN EL HOTEL

PALABRAS DE BIENVENIDA Y APERTURA DEL CURSO
CARL A. CIRA, DIRECTOR, SUMMIT OF THE AMERICAS CENTER (SOAC)

PRESENTACION GENERAL DEL CURSO
RODOLFO RUA BOIERO, PRESIDENTE, CENTRO DE ESTUDIOS DE INTEGRACION ECONOMICA
Y COMERCIO INTERNACIONAL (INTEGRAL)

CONTEXTO PoOLITICO, ECONOMICO Y SOCIAL DE LAS NEGOCIACIONES
COMERCIALES HEMISFERICAS

LA GLOBALIZACION Y LA LIBERALIZACION DEL COMERCIO. SU IMPACTO EN LA ECONOMIA
INTERNACIONAL Y LAS ECONOMIAS NACIONALES - RODOLFO RUA BOIERO, INTEGRAL

EL ALCA DESPUES DE MIAMI 2003: LA NUEVA ARQUITECTURA Y EL IMPASSE DE LA
NEGOCIACION - RODOLFO RUA BOIERO, INTEGRAL

NEGOCIACIONES MULTILATERALES Y HEMISFERICAS DESDE LA PERSPECTIVA DE LOS EE.UU
CARL A. CIRA, DIRECTOR, SUMMIT OF THE AMERICAS CENTER (SOAC)

TENDENCIAS EN LA INTEGRACION HEMISFERICA 2005 - RODOLFO RUA BOIERO, INTEGRAL

PANEL SOBRE EL. ALCA Y LOS TEMAS LABORALES, MEDIOAMBIENTALES Y DE SOCIEDAD CIVIL

2:30 PM
2:50 PM

2:50 PM
3:00 PM

3:00 PM
3:30 PM

COFFEE BREAK

3:45 PM
515 PM

515 PM
6:00 PM

COMERCIO Y DESARROLLO SOSTENIBLE EN LAS AMERICAS

ROBIN ROSENBERG, SENIOR RESEARCH ASSOCIATE, UNIVERSITY OF MIAMI

FORO DE LAS AMERICAS SOBRE EL COMERCIO Y EL. DESARROLLO SOSTENIBLE (ATSDF)
EL ALCA Y LA PARTICIPACION DEMOCRATICA

TANYA DAWKINS, DIRECTORA FUNDADORA, INTER AMERICAN FORUM;

VICEPRESIDENTE SENIOR, COLLINS CENTER FOR PUBLIC POLICY, MIAMI, FLORIDA

LA CLAUSULA LABORAL EN LAS NEGOCIACIONES BILATERALES CON EE.UU. PERSPECTIVA DE
LA SOCIEDAD CIVIL

BRUCE JAY, DIRECTOR, INTERFAITH COALITION;

EX DIRECTOR PARA AMERICA LATINA, AFL-CIO (PRINCIPAL ASOCIACION SINDICAL DE EE.UU.

MESA REDONDA: ¢(TIENE EL ALCA ALGUN SIGNIFICADO REAL PARA LA AGENDA SOCIAL
HEMISFERICA?

MODERADOR: CARL A. CIRA

PANELISTAS. TANYA DAWKINS, BRUCE JAY Y ROBIN ROSENBERG

ESTRATEGIAS DE NEGOCIACION: DISENO E IMPLEMENTACION DE LAS ESTRATEGIAS
NACIONALES EN EL CONTEXTO DE LAS NEGOCIACIONES COMERCIALES MULTILATERALES
RODOLFO RUA BOIERO, INTEGRAL
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JUEVES, 5 DE MAYO

NEGOCIACIONES COMERCIALES MULTILATERALES

9:00 AM
10:00 AM

9:45 AM
10:30 AM

COFFEE BREAK

10:45 AM
11:15 AM

10:45 AM
12:30 PM

12:15PM
12:45 PM

ALMUERZO

2:30 PM
3:15PM

3:15PM
4:00 PM

COFFEE BREAK

4:15 PM
515 PM

5: 15PM
6:00 PM

ALCA, ESTRUCTURA DE LA NEGOCIACION Y SUS PROTAGONISTAS; MAPA DE LOS ACUERDOS
REGIONALES Y LAS PREFERENCIAS COMERCIALES - CARLOS RESTAINO, INTEGRAL

MAPA DE LOS ACUERDOS REGIONALES Y LAS PREFERENCIAS COMERCIALES - CARLOS
RESTAINO, INTEGRAL

LAS FASES DE LA NEGOCIACION: PRE-NEGOCIACION Y BUSQUEDA DE LA INFORMACION;
ELECCION DE LOS OBJETIVOS Y PREPARACION DE LA AGENDA - LILIANA OTERO, INTEGRAL

SITUACION ECONOMICA, POLITICA Y SOCIAL DEL HEMISFERIO. IMPLICACIONES PARA LA
LIBERALIZACION COMERCIAL
EDUARDO A. GAMARRA, DIRECTOR, LATIN AMERICAN AND CARIBBEAN CENTER, FLORIDA
INTERNATIONAL UNIVERSITY

ESTRATEGIAS Y TACTICAS DE NEGOCIACION - LILIANA OTERO, INTEGRAL

DEFINICION DE LAS POSICIONES NEGOCIADORAS - RODOLFO RUA BOIERO, INTEGRAL

LA TECNIFICACION DEL ACUERDO - LILIANA OTERO, INTEGRAL

RONDAS DE NEGOCIACION: IDENTIFICACION DE INTERESES Y ALCANCE DE LAS DEMANDAS Y
CONCESIONES - CARLOS RESTAINO, INTEGRAL

ALCA: LOS TEMAS DE NEGOCIACION - RODOLFO RUA BOIERO, INTEGRAL

VIERNES, 6 DE MAYO

LAS NEGOCIACIONES BILATERALES Y LA INTEGRAGION HEMISFERICA

9:00 AM
9:45 AM

9:45 AM
10:30 AM

COFFEE BREAK

10:45 AM
11:15 AM

11:15 AM
11:45 AM
12:15PM
12:45 PM

ALMUERZO

EL ACUERDO CHILE-EE.UU. - {MODELO DE BILATERALIZACION DEL ALCA?
CARLOS RESTAINO, INTEGRAL

STATUS DEL TLC CAFTA- EE.UU.
CARL A. CIRA, SOAC

LA IMPLEMENTACION DE LOS ACUERDOS COMERCIALES: AJUSTES ESTRUCTURALES Y
PERIODOS DE TRANSICION - RODOLFO RUA BOIERO, INTEGRAL

LEY DE PREFERENCIAS ARANCELARIAS ANDINAS (LPAA) Y LOS NUEVOS TRATADOS DE LIBRE
COMERCIO - FERNANDO ALBAREDA, OFICINA COMERCIAL, CONSULADO GENERAL DEL PERU
EN MIAMI

LAS MACRORUEDAS ENTRE COLOMBIA Y EE.UU. MAURICIO GOMEZ, DIRECTOR, OFICINA
COMERCIAL DE COLOMBIA PARA EE.UU.,

PROGRAMA PRELIMINAR — SUJETO A MODIFICACIONES
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2:30 PM EJERCICIO DE SIMULACION DE NEGOCIACION: ALCA — LA DECLARACION MINISTERIAL DE

3:00 PM MiaMI 2003 - LA VISION DEL ALCA - ALCANCES DEL ACUERDO, DERECHOS Y OBLIGACIONES
DE LAS PARTES: EXPLICACION, BUSQUEDA DE INFORMACION Y REUNIONES INFORMALES
INTEGRAL

COFFEE BREAK

3:15PM EJERCICIO DE SIMULACION DE NEGOCIACION: ALCA — LA DECLARACION MINISTERIAL DE
5:15PM Miami, 2003
INTEGRAL
515 PM DEBRIEFING SOBRE EL DESARROLLO DEL EJERCICIO
6:00 PM INTEGRAL

SABADO, 7 DE MAYO

DiA DE ESTUDIO. SIMULACION DE LA NEGOCIACION ~ DISENO DE LA ESTRATEGIA DE NEGOCIACION DE UNA
BARRERA TECNICA AL COMERCIO. “ARMONIZACION DE LOS REQUISITOS DE INSCRIPCION DE PRODUCTOS
FARMACEUTICOS EN UN BLOQUE REGIONAL— PRESENTACION DEL CASO Y DIA DE ESTUDIO

EL DIiA DE ESTUDIO COMIENZA CON UNA EXPLICACION DETALLADA DEL CASO, FOCALIZADA EN EL MARCO
CONCEPTUAL DE LA NEGOCIACION, LOS OBJETIVOS DE LA NEGOCIACION Y LAS REGLAS A SER APLICADAS.

SE REALIZARA ADEMAS UNA PRESENTACION SOBRE LA IMPORTANCIA DE LAS BARRERAS TECNICAS DENTRO DE
LAS NEGOCIACIONES COMERCIALES,

LOS PARTICIPANTES RECIBEN LAS PAUTAS PARA UNA REVISION SISTEMATICA DE LA INFORMACION DEL CASO Y
DE LAS PRACTICAS A EJERCITAR.

SE ASIGNAN LOS ROLES Y SE DEDICA EL DIiA AL ESTUDIO DEL CASO DE NEGOCIACION. LOS PARTICIPANTES SE
FAMILIARIZAN CON EL TEMA EN NEGOCIACION Y CON LAS IMPLICANCIAS DEL MISMO EN FUNCION DE LOS
DIFERENTES INTERESESES PRESENTES, CON IDENTIFICACION DE LAS POSIBLES ALIANZAS, TRADE-OFFS Y
ACCIONES A REALIZAR PARA ALCANZAR EL OBJETIVO DESEADO. DURANTE ESTA JORNADA LOS PARTICIPANTES
DESARROLLAN LA POSICION NEGOCIADORA DE ACUERDO AL ROL QUE RECIBIERON, LA CUAL ENTREGAN AL FINAL
DEL DIA.

EL HORARIO PARA ESTE DIA ES DE 9:00 AM TO 4:00 PM CON COFFE-BREAKS Y ALMUERZO INCLUIDO.
EL SALON DE CONFERENCIA SERVIRA COMO LUGAR DE LECTURA ASi COMO PARA LAS REUNIONES INFORMALES.

EL EQUIPO DE PROFESORES ESTARA A DISPOSICION PARA CONSULTAS A LO LARGO DE TODA LA JORNADA.
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LUNES, © DE MAYO

PROTAGONISTAS, SITUACION DE LAS PEQUENAS ECONOMIAS

9:00 AM OPORTUNIDADES Y RIESGOS DEL ALCA PARA CENTROAMERICA Y EL CARIBE
9:45 AM RICARDO ZAPATA-MARTI{, UNIDAD DE COMERCIO INTERNACIONAL, COMISION ECONOMICA
PARA AMERICA LATINA Y EL CARIBE (CEPAL) EN MEXICO

9:45 AM LA FORMACION DE COALICIONES COMO ESTRATEGIA DE NEGOCIACION; INTERESES Y PODER
10:30 AM AL NEGOCIAR UN ACUERDO - RICARDO ZAPATA, CEPAL

COFFEE BREAK
10:45 AM POSICION DE LAS PEQUENAS ECONOMIAS Y SU ROL DENTRO DE LA NEGOCIACION DEL ALCA:

12:00 PM SITUACION Y PERSPECTIVAS
RICARDO ZAPATA, CEPAL

12:00 PM EL ALCA Y LAS RESTANTES NEGOCIACIONES HEMISFERICAS: PERSPECTIVA DE CEPAL
12:45PM RICARDO ZAPATA, CEPAL
ALMUERZO

LOS TEMAS DE NEGOCIACION EN LOS CAPITULOS ALCA

1:45 PM TRASLADO A LAS OFICINAS DE STEEL, HECTOR & DAVIS LLP
2:30 PM ALCA: EL CAPITULO DE SUBSIDIOS, ANTIDUMPING Y DERECHOS COMPENSATORIOS
3:15 PM VIVIANA KLUGER, CENTRO DE ESTUDIOS DE INTEGRACION ECONOMICA Y COMERCIO

INTERNACIONAL (INTEGRAL)

3:15PM ALCA: EL CAPITULO DE POLITICA DE COMPETENCIA
4:00 PM SHANKER SINGHAM, DIRECTOR, GRUPO DE COMERCIO Y COMPETENCIA INTERNACIONAL,
STEEL HECTOR & DAVIS LLP Y SU EQUIPO, SONIA VILLA Y DANIEL, SOKOL

4:00 PM POLITICA DE COMERCIO INTERNACIONAL DE BRASIL Y SUS EFECTOS EN EL HEMISFERIO

4:45 PM DONNA HRINAK, SENIOR CONSULTANT FOR INTERNATIONAL TRADE AND GOVERNMENT
AFFAIRS, STEEL HECTOR & DAvVIS LLP;
EX EMBAJADORA DE LOS ESTADOS UNIDOS EN BRASIL, VENEZUELA, BOLIVIA Y REPUBLICA
DOMINICANA

4:45 PM CAPACIDAD COMUNICACIONAL Y MANEJO DE LA PRENSA
5:30 PM MARIO DIAMENT, PROFESOR CATEDRATICO, ESCUELA DE PERIODISMO Y COMUNICACION,
FLORIDA INTERNATIONAL UNIVERSITY

5:30 PM COCKTAIL OFRECIDO POR STEEL, HECTOR & DAVIS LLP
7:00 PM

7:00 PM TRASLADO AL HOTEL
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MARTES, 10 DE MAYO

SIMULACION DE LA NEGOGCIACION — EJERCICIO DE JUEGO DE ROLES
CASE STUDY. “ARMONIZACION DE LOS REQUISITOS DE INSCRIPCION DE LOS PRODUCTOS FARMACEUTICOS EN UN
BLOQUE REGIONAL.”

9:00 AM REVISION DE LA INFORMACION DEL CASE STUDY;, SESION DE PREGUNTAS
9:45 AM

SESION 1: RONDA INFORMAL, DE. NEGOCIACIONES

9:45 AM BUSQUEDA DE INFORMACION. IDENTIFICACION DE LOS PROTAGONISTAS.
10:30 AM

COFFEE BREAK

10:45 AM BUSQUEDA DE INFORMACION. IDENTIFICACION DE LOS PROTAGONISTAS.
11:15 AM
11:15 AM NEGOCIACIONES INTRA E INTER-PAISES
12:45 PM SECTORES OFICIALES Y PRIVADOS
ALMUERZO

SESION 2. RONDAS OFICIALES DE NEGOCIACION— PRIMERA REUNION

2.15 PM APERTURA OFICIAL.
4:00 PM TRATAMIENTO DE LOS TEMAS DE AGENDA.

COFFEE BREAK

4:15 PM TRATAMIENTO DE LOS TEMAS DE AGENDA.

5:30 PM DEFINICION DE LA AGENDA DE LA PROXIMA REUNION.
5:30 PM DEBRIEFING DEL DESARROLLO DE LA JORNADA.

6:00 PM

MIERCOLES, 1 1 DE MAYO
SIMULACION DE LA NEGOCIACION
SESION 3: RONDAS OFICIALES DE NEGOCIACION — SEGUNDA REUNION

9:00 AM TRATAMIENTO DE LOS TEMAS DE AGENDA.
10:30 AM

COFFEE BREAK

10:45 AM TRATAMIENTO DE LOS TEMAS DE AGENDA.
12:45 P™m

ALMUERZO
2.15 PM TRATAMIENTO DE LOS TEMAS DE AGENDA.
4:00 PM

COFFEE BREAK

4:15PM TRATAMIENTO DE LOS TEMAS DE AGENDA
5:30 PM REDACCION DEL BORRADOR DEL ACUERDO.
DEFINICION DE LA AGENDA DE LA PROXIMA REUNION.

5:30 PM DEBRIEFING DEL DESARROLLO DE LA JORNADA.
6:00 PM



Summit
Americhs
el Center

JUEVES, 12 DE MAYO

SIMULACION DE LA NEGOCIACION
SESION 4: RONDAS OFICIALES DE NEGOCIACION — TERCERA REUNION

9:00 AM
10:30 AM

COFFEE BREAK

10:45 AM
12:45 PM

ALMUERZO

2:15PM
4:00 PM

COFFEE BREAK

4:00 PM
5:45 PM

5:45 PM
6:00 PM

DISCUSION DEL BORRADOR DEL ACUERDO.

DISCUSION DEL BORRADOR DEL ACUERDO.

REDACCION DEL ACUERDO FINAL.

REDACCION DEL ACUERDO FINAL.

PRESENTACION DEL ACUERDO.

VIERNES, 13 DE MAYO

SIMULACION DE LA NEGOCIACION - SESION 4: RESULTADOS Y COMUNICACION

SESION DE CLAUSURA

8:00 AM
9:00 AM
11:00 AM
11:00 AM
12:00 PM

12:00 PM
3:00 PM

TRASLADO A FLORIDA INTERNATIONAL UNIVERSITY

DEBATE SOBRE EL ACUERDO ALCANZADO. EVALUACION Y CONCLUSIONES
SOAC/INTEGRAL

CONFERENCIA DE PRENSA

MARIA MERCEDES VIGON, PROFESORA CATEDRATICA, ESCUELA DE PERIODISMO Y
COMUNICACION, FLORIDA INTERNATIONAL UNIVERSITY

CEREMONIA DE ENTREGA DE CERTIFICADOS DE ASISTENCIA

ALMUERZO DE CLAUSURA
AUSPICIADO POR UPS




